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J’analyse une publicité

d’un coiffeur
barbier

vue sur Insta sans filtre



la publicité

Une pub qui m’a fait tiquer… 
Je te décrypte pourquoi et j’te dis
surtout ce que j’aurais fait à la place...



le visuel

le texte est lisible

on voit les tarifs

trop de texte avec
trop d’informations

photo faite avec l’IA 

aucune photo du
professionnel ou d’un
client satisfait de la
prestation

Le visuel ne représente pas les prestations
indiquées et ne met pas en avant celles-ci
pour parler à sa cible.



le texte

Infos pratiques (tarifs
au premier coup d’œil,
déplacement indiqué,
moyens de paiements,
prise de rdv)

Aucune accroche sur
le visuel et dans la
publicité

Aucune
différenciation
mise en avant par
rapport à ces
concurrents

On a une liste de prix. Mais aucune
personnalisation du professionnel pour
convaincre ou rassurer sa cible.



l’objectif supposé

Ce que le coiffeur barbier veut :

Trouver des clients masculins
autour de chez lui (3 km autour
de Tours)

Remplir son agenda
professionnel de rendez-vous

Sauf qu’il y a plusieurs problèmes :

Ciblage trop large (hommes et
femmes + ciblage du lieux supérieur
à 3km de Tours)

Pas de landing page ou une prise de
rdv fluide (contrainte de passer par
des DM)

L’image utilisée ne représente pas
les prestations, sa cible peut ne pas
se sentir attirés



ce que j’aurais
mis en place

Ce que j’aurais mis en place (stratégie
simple & ciblée) :

Ciblage géographie : 3km de Tours
Ciblage exclusivement masculin
Une campagne de notoriété dans un
premier temps pour se faire connaître

Une campagne de conversion par
message pour mesurer les résultats
de prise de rendez-vous
Un visuel plus pro avec de l’humain,
des avant/après...

J’aurais fait un texte très local en
axant sur le fait qu’il se déplace +
mettre quelques prestations et une
phrase pour inciter au rendez-vous

L’objectif aurait été de rassurer la cible sur les
prestations et axée sur le déplacement à
Tours.



Envoie-moi un DM

Envie d’un audit
express de ta pub ?


